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Chile ya tiene mas de 2500 clientes libres

Aunque aun estan lejos de los 7,5 millones de clientes totales del sistema eléctrico,
su participacidn va en aumento. Un cliente libre es un consumidor de electricidad que
no esta sujeto a la tarifa regulada por la autoridad, sino que puede elegir a su
proveedor de energia y negociar directamente el precio y condiciones de su suministro

Segun Lorenzo Reyes Bozo, decano Facultad de Ingenieria y Negocios de Universidad
de Las Ameéricas, a diferencia de un cliente regulado (por ejemplo, hogares o pymes)
gue paga un precio fijado periddicamente por la Comision Nacional de Energia, el
cliente libre tiene la libertad de acordar con alguna empresa eléctrica el costo de la
energia que consume, la cantidad contratada, la duracion del contrato y otros detalles

Cristian Munoz, director de Breves de Energia y profesor de Economia de la Energia 'y
Medio Ambiente de la Universidad Catdlica, sefiala que se considera un cliente libre a
cualquiera que tenga un consumo conectado de mas de 300 kW. “Por ejemplo, un
supermercado pequeno tiene un consumo de ese order”, dice

“El cliente libre llama a un generador o a un comercializador para pedirle que le cotice
el suministro de energia”, agrega Mufoz. Hay varios proveedores, por ejemplo entre
las generadoras se encuentran Colbun, AES y En el. Entre las comercializadoras
existen algunas como IMELSA

Rodrigo Barraza, director Centro de Transicion Energética CENTRA Facultad de
Ingenieria y Ciencias de la Universidad Adolfo Ibanez, establece que estos clientes,
“pueden optar al régimen de cliente libre cuando tienen una potencia conectada de
hasta 5.000 kW (previo aviso y cumplimiento del proceso establecido)”

Reyes Bozo explica que "bajo 300 kW de potencia, el cliente esta catalogado como
regulado (tipicamente hogares y pequenos comercios)”

Agrega que a diferencia de un cliente regulado, cuyo suministro esta garantizado por

la distribuidora de su zona, el cliente libre debe asegurarse de tener siempre un
contrato vigente con algun proveedor para no quedarse sin suministro
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Total de clientes Grandes industrias, y de grantamano, como mineras, cementeras,
plantaciones agricolas, universidades, clinicas o malls, suelen ser clientes libres ellos
escogen con qué generadora o comercializadora contrataran su electricidad y a qué
precio, en lugar de pagar la tarifa comun definida por la autoridad Esta posibilidad de
eleccion les permite buscar ofertas mas convenientes o energia de fuentes especificas
(por ejemplo, 100% renovable), adaptando el suministro a sus necesidades

Reyes Bozo explica que bien el nimero de clientes libres es pequefio en comparacion
con la enorme cantidad de clientes regulados, estos pocos clientes representan una
porcidn significativa de la demanda eléctrica del pais

Por ejemplo, indica el académico de la UDLA, “a noviembre de 2024 habia 2.554
clientes libres suministrados en todo el pais, frente a mas de 7,5 millones de clientes
totales del sistema eléctrico”

La ultima modificacion a la Ley General de Servicios Eléctricos (LGSE) se aplicd en
febrero, cuando se les permitid a todos los clientes con una potencia conectada
superior a 300kW — antes era de 500kW— optar a este régimen, que ahora
representa a mas del 60% de la demanda eléctrica nacional

Pese alo anterior, y si bien Mufioz explica que la comercializacidon esta aumentando,
sostiene que aun no esta ampliamente desarrollada la figura del comercializador de
energia, que es clave en el desarrollo del retail de electricidad". Dice que el retail de
electricidad, o la venta directa a clientes de pequena escala, es una realidad en los
paises del hemisferio norte. “En Chile, fue propuesto por primera vez en 2024”,
sostiene Munoz. Lorenzo Reyes Bozo sostiene que convertirse en cliente libre en el
mercado eléctrico chileno implica un proceso planificado y regulado, que comienza
con la verificacion de la potencia contratada (superior a 300 kW) y la notificacion a la
empresa dis tribuidora con al menos 12 meses de anticipacion

Reyes Bozo senala que dado el caracter competitivo del mercado —con decenas de
proveedores activos— muchas empresas realizan licitaciones privadas y recurren a
asesores especializados para optimizar su decisidn 2.554 clientes libres hay en Chile
a noviembre de 2024, frente a mas de 7,5 millones de clientes totales del sistema
eléctrico. 300 kW es la potencia conec tada minima que necesita una operacion
comercial para poder ser un cliente libre. 2024 fue la primera vez que en Chile se
propuso la venta directa de electricidad a clientes de pequena escala, como ocurre en
paises desarrollados. AHORRO PUEDE SER DE HASTA 35%ELl contrato que firman
los clientes libres se llama PPA corporativo (por sus siglas en inglés, Power Purchase
Agreement), “que es basicamente un contrato de venta de energia, en donde el
generador se compromete a suministrar energia durante un periodo, y a un precio
definido, a un cliente”, explica Cristian Munoz

Lorenzo Reyes Bozo dice que un contrato PPA corporativo puede ser de mediano o
largo plazo —usualmente entre 5 y 20 anos— otorgando estabilidad de precios al
cliente y financiamiento seguro al generador. “En él se pacta un precio por la energia,
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fijo o indexado a variables como inflacidon o tipo de cambio, y se establecen el
volumen contratado, el punto de entrega y la modalidad del suministro (fisica o
virtual)”, sostiene el académico de la UDLA. Rodrigo Barraza explica que en un PPA
normalmente se pacta a un precio estable durante varios anos, tipicamente entre 4 y
10 anos

Segun Reyes Bozo, las empresas que migran a este sistema pueden obtener ahorros
de entre un 18% y 35% en sus costos eléctricos, ademas de lograr mayor estabilidad
presupuestaria mediante contratos a largo plazo (PPAs). “Esta tendencia continuara
favorecida por la expansidn de la oferta renovable, lo que eventualmente podria
reflejarse también en menores tarifas reguladas en el mediano plazo”, senala
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eléctrico, su participacion va en aumento. Por: Carlos Montes

In cor ni
i que no esta
sujeto a la tarifa regulada por la
autoridad, sino que puede elegir a
su proveedor de energiay negociar
directamente elprecio y condiciones
de su suministro.

Segun Lorenzo Reyes Bozo,
decano Facultad de Ingenieria y
Negocios de Universidad de Las
Américas, a diferencia de un cliente
regulado (por ejemplo, hogares o
pymes) que paga un precio fijado
periodicamente por la Comision
Nacional de Energia, el cliente
libre tiene la libertad de acordar
con alguna empresa eléctrica el

costo de la energia que consume,
la cantidad contratada, la duracion
del contrato y otros detalles.

Cristian Mufioz, director de Breves
de Energiay profesor de Economia
de la Energia y Medio Ambiente
de la Universidad Catolica, sefiala
que se considera un cliente libre a
cualquiera que tenga un consumo
conectado de mas de 300 kW.
"Por ejemplo, un supermercado
pequefio tiene un consumode ese
orden’, dice.

“Elcliente libre llama aun gene-
rador o a un comercializador para
pedirle que le cotice el suministro
de energia”’, agrega Mufioz.
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El contrato que firman los clien-
tes libres se llama PPA corpo-
rativo (por sus siglas en inglés,
Power Purchase Agreement),
“gue es basicamente un contra-
to de venta de energia, en don-
de el generador se compromete
a suministrar energia durante un
periodo, y a un precio definido,
aun cliente”, explica Cristian
Mufioz.

Lorenzo Reyes Bozo dice que
un contrato PPA corporativo
puede ser de mediano o largo
plazo —usualmente entre 5y 20
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afnos— otorgando estabilidad
de precios al cliente y financia-
miento seguro al generador.
“En él se pacta un precio por

la energia, fijo o indexado a
variables como inflacion o tipo
de cambio, y se establecen el
volumen contratado, el punto
de entrega y la modalidad del
suministro (fisica o virtual)”, sos-
tiene el académico de la UDLA.
Rodrigo Barraza explica que
en un PPA normalmente se
pacta a un precio estable du-
rante varios afos, tipicamente

entre 4 y 10 afios.

Segun Reyes Bozo, las empresas
que migran a este sistema pue-
den obtener ahorros de entre
un 18% y 35% en sus costos
eléctricos, ademas de lograr
mayor estabilidad presupuesta-
ria mediante contratos a largo
plazo (PPAs). “Esta tendencia
continuara favorecida por la
expansion de la oferta renova-
ble, lo que eventualmente podria
reflejarse también en menores
tarifas reguladas en el mediano
plazo”, sefala.
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decano Facultad de Ingenieria y
Negocios de Universidad de Las
Américas, a diferencia de un cliente
regulado (por ejemplo, hogares o
pymes) que paga un precio fijado
periddicamente por la Comision
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miento seguro al generador.
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la energia, fijo o indexado a
variables como inflacion o tipo
de cambio, y se establecen el
volumen contratado, el punto
de entrega y la modalidad del
suministro (fisica o virtual)”, sos-
tiene el academico de la UDLA.
Rodrigo Barraza explica que
en un PPA normalmente se
pacta a un precio estable du-
rante varios anos, tipicamente

costo de la energia que consume,
la cantidad contratada, la duracion
del contrato y otros detalles.

Cristian Munioz, director de Breves
de Energiay profesor de Economia
de la Energia y Medio Ambiente
de la Universidad Catodlica, sefiala
que se considera un cliente libre a
cualquiera que tenga un consumo
conectado de mas de 300 kW.
"Por ejemplo, un supermercado
peguerio tiene un consumo de ese
orden’, dice.

"El cliente libre llama aungene-
rador o a un comercializador para
pedirle que le cotice el suministro
de energia’, agrega Munoz.

entre 4 y 10 afios.

Segun Reyes Bozo, las empresas
que migran a este sistema pue-
den obtener ahorros de entre
un 18% y 35% en sus costos
eléctricos, ademas de lograr
mayor estabilidad presupuesta-
ria mediante contratos a largo
plazo (PPAs). "Esta tendencia
continuara favorecida por la
expansion de la oferta renova-
ble, lo que eventualmente podria
reflejarse también en menores
tarifas reguladas en el mediano
plazo”, sefiala.
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Hay varios proveedores, por
ejemplo entre las generadoras se
encuentran Colbun, AES y Enel.
Entre las comercializadoras existen
algunas como IMELSA.

Rodrigo Barraza, director Centro
de Transicion Energética CENTRA
Facultadde Ingenieriay Ciencias de la
Universidad Adolfo Ibafiez, establece
que estos clientes, “pueden optar
al régimen de cliente libre cuando
tienen una potencia conectada de
hasta 5.000 kW (previc aviso y cum-
plimiento del proceso establecido)’.

Reyes Bozo explica que "bajo 300
kW de potencia, el cliente esta cata-
logado como regulado (tipicamente
hogares y pequefios comercios)”.

Agrega que a diferencia de un
cliente regulado, cuyo suministro
estd garantizado por ladistribuidora
de su zona, el cliente libre debe ase-
gurarse de tener siempre un contrato
vigente con alguin proveedor para
no quedarse sin suministro.

Total de clientes
Grandes industrias, y de granta-
mafio, como mineras, cementeras,
plantaciones agricolas, universi-
dades, clinicas o malls, suelen ser
clientes libres: ellos escogen con
qué generadera o comercializadora
contrataran su electricidad y a qué

precio, en lugar de pagar la tarifa
comun definida por la autoridad.

Esta posibilidad de eleccion
les permite buscar ofertas mas
convenientes o energia de fuentes
especificas (por ejemplo, 100%
renovable), adaptando el suministro
a sus necesidades.

Reyes Bozo explica que bien
el numero de clientes libres es
pequefo en comparacion con
la enorme cantidad de clientes
regulados, estos pocos clientes re-
presentan una porcion significativa
de la demanda eléctrica del pais.

Por ejemplo, indica el académico
de la UDLA, "a noviembre de 2024
habia 2.554 clientes libres sumi-
nistrados en todo el pals, frente
a mas de 7,5 millones de clientes
totales del sistema eléctrico’.

La ultima modificacion a la Ley
General de Servicios Eléctricos
(LGSE) se aplico en febrero,
cuando se les permitio a todos
los clientes con una potencia
conectada superior a 300kW —
antes era de 500kW— optar a este
régimen, que ahora representa
a mas del 60% de la demanda
eléctrica nacional.

Pese a lo anterior, y si bien Muficz
explica que la comercializacion
esta aumentando, sostiene que aun

Views

2.554

clientes libres hay en Chile a
noviembre de 2024, fren-
te amasde 7,5 millonesde
clientes totales del sistema
eléctrico.

“no estd ampliamente desarrollada
la figura del comercializador de
energia, que es clave en el desa-
rrollo del retail de electricidad”.
Dice que el retail de electricidad,
o la venta directa a clientes de
pequefa escala, es unarealidad en
los paises del hemisferio norte. "En
Chile, fue propuesto por primera

300

kW es la potencia conec-

tada minima que necesita

una operacién comercial

para poder ser un cliente
libre.

vez en 2024", sostiene Mufioz.
Lorenzo Reyes Bozo sostiene
que convertirse en cliente libre
en el mercado eléctrico chileno
implica un proceso planificado
y regulado, que comienza con
la verificacion de la potencia
contratada (superior a 300 kW) y
la notificacion a la empresa dis-

2024

fue la primera vez que en Chile
se propuso la venta directa de
electricidad a clientes de pequefia
escala, como ocurre en paises
desarrollados.

tribuidora con al menos 12 meses
de anticipacion.

Reyes Bozo sefiala que dado el
caracter competitivo del mercado
—con decenas de proveedores ac-
tivos— muchas empresas realizan
licitaciones privadas y recurren
a asesores especializados para
optimizar su decision.
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fue la primera vez que en Chile
se propuso la venta directa de
electricidad a clientes de pequefia
escala, como ocurre en paises
desarrollados.
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Reyes Bozo sefiala que dado el
caracter competitivo del mercado
—con decenas de proveedores ac-
tivos— muchas empresas realizan
licitaciones privadas y recurren
a asesores especializados para
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