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Sive que el camino
esta dificil, mire
estos consejos

Créase el cuento

¢Suidea de negocio satisface

la necesidad de alguien? ¢Su

roducto o servicio se puede

vender? (Usted cree en lo que
vende? (Expresa emocion cuando
habla de su proyecto? Crea en su
proyecto.

Sea ordenada

No solo con los papeles o

cosas administrativas, sino

con su agenda, sus productos

- yregistros. Sino sabe qué tiene, qué

le falta, los costos de materias
primas y todo lo que tiene que hacer
para que ese producto o servicio le
llegue al cliente, va a sentir que se
ahogay se desesperara

Pastelero a tus pasteles
Sino sabe algo, pregunte ala
ente que sabe del tema. No

al compadre, laamigaola
mama. Aunque uno esté empezando,
lalegislacion y regulacién para que
las empresas funcionen es para
todos. No tenga miedo a preguntar y
lo mas importante, a aprender. Esta
@Sercotec, @Corfo y muchos més.

Aprenda a delegar
Cuando se empieza uno es
| duefio, el productor, el call

center, el encargado de
transporte, post venta y todo lo
demas. El contar con un equipo que
apoye en las cosas que hay que
hacer es genial, pero 0jo; rodéese de
personas que lo apoyen y le ayuden
aavanzar. Chao los chaqueteros.
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Conozca el rubro

Aprenda del rubro (comercio)
onde se mueven sus productos
0 servicios. Como buscan loque
quieren (redes sociales, paginas web,
etc), como se les entrega, etc.

Incorpore las buenas

practicas (lo que resulta)

Conozca a otros emprendedores

que venden lo mismo o simifar y
que creaque pueden ser sureferente, vea
cdmo lo hacen, cdmo se comunica con
sus clientes. Integre lo que aprendid a su
trabajo. Seamejor.

Si no resulta, busque otra
forma
No tropiece conlamisma piedra.

Sialgo no resultd como esperaba,
alegue 5 minutos, después siéntese a
crear otra forma de hacer las cosas.
Nunca hay solo una forma de enfrentar
un problema. Sea creativo.

Siempre tenga un
propdsito y objetivos

No es solo vender por vender,

combine las ventas con un
propésito u objetivo que haga crecer
suemprendimiento o los resultados.

Respete a sus clientes y

Siusted los trata de mala

manera, es irrespetuoso o
no cumple los plazos de entrega o
pago, l0s perdera.

Jamas hable mal de

otro emprendedor

Elcirculo

emprendedor en Chile
es pequefo y el hablar mal de otro
emprendedor, sobre todo sin
fundamento, no solo perjudicara a
otro, sinoausted también. -



